
Voorbereid ing Market ing
Masterpiece



H i s t o ry  I

Testimonials van klanten 

Foto’s van jezelf, liefst ook met dat je voor een groep staat

Je doelgroep 

Het aanbod wat je via dit webinar, challenge of masterpiece wilt gaan

verkopen. Let op dit hoeft geen nieuw aanbod te zijn! 

De pijlers van je aanbod en wat het anderen voor waarde geeft, schrijf dit

uitgebreid uit. Schrijf ook waarom het er volgens jou echt in moet zitten.

Stukken content die het beste converteerde of heel veel likes en reacties

opleverden.

De uitwerking van Module 1. Incl een beschrijving van wat je zag in de

visualisatie

Een mailsysteem met voorkeur Mailblue of Active Campaign. 

Je meest gebruikte quotes of uitspraken. 

Dit alles uitgewerkt in Word en op je laptop.

Voorbereiding voor het maken van een marketing Master Piece

Een inspiratie contentbom volledig gericht op jouw gedachtegoed. Vanuit dit

Masterpiece kun je een een webinar maken, challenge, content etc. Het wordt de

fundering van je boodschap naar buiten. 

 

Een goede voorbereiding is het halve werk.

Ter voorbereiding heb je nodig:

 



H i s t o ry  I
Format Masterpiece 

 

Titel: 

 

Bijv de bijbel voor gezonde voeding en een hoog energielevel

De 7 wetten van een succesvolle praktijk als hooggevoelige coach

De 7 mysteries van bewust coachen 

De 5 sleutels die emotie-eten elimineren 

Het manuscript voor leven en manifesteren vanuit Spirit en Sparkle 

The secret mind of dogs 

 

Opbouw: 

 

Inspirerende Quote 

 

Je eigen verhaal.

 

Jouw standpunt, een stuk informeren en inspireren.

 

Testimonial 

 

Zo ga je eigenlijk elk onderdeel af. 

De onderdelen kun je laten aansluiten op de pijlers in je aanbod. Zodat je dat als

Thema meeneemt.


